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Piano d'espansione in Europa

Azimut si fidanza con Cattolica

2: MATTEO GHISALBERTI
REYKJAVIK

EEB Crescitain Italia e all'estero, ridefini-
zione del modello organizzativo interno e
creazione di una onlus. Sono le linee guida
per il futuro di Azimut illustrate ieri dall’ad
Pietro Giuliani. «Trail2008 eil 2013 verran-
no postele basiperlosviluppoall’esteroeil
raddoppio della nostra quotadi mercatoin
Italia», ha spiegato, «dove pensiamo dirag-
giungerecircail 5%. Dal 2013in poi,I'estero
rappresentera una leva strategica». Tra i
progetti di crescita in Italia, il numero uno
di Azimut ha parlato della partecipazione
in Cattolica Sim. «Apogeo Consulting sara
il nuovo nome di Cattolica Sim, della quale
deteniamo quasi il 15%», ha annunciato:
«Lastruttura avra un’anima piit assicurati-
va e vendera prodotti del gruppo Azimut e
architettura aperta, e non si rivolgera ad
una clientela mass market. Aldo Messa sa-

ra I'ad del nuovo soggetto. 1l pacchetto di
maggioranza (50,1%) restera in mano a
Cattolica Assicurazioni mentre il 35% al
management eal private banker». Giuliani
ha parlato anche della jv con Tamburi In-
vestment Partners, che dovrebbe essere
operativa a partire dall'autunno: I'ad ha
confermato di «aver firmato una lettera
d’'intenti per designare il direttore genera-
le». Lo sviluppo in Italia avverra anche con
una ridefinizione organizzativa che «pun-
tera alle attivita “core” di gestione e distri-
buzione. Ilresto andra in outsourcing». Per
questo Azimut ha siglato accordi con Sec
Servizi, Lynx Spa e Modafin Stl.

In merito alla crescita all’estero, Giuliani
ha detto che avverra con «partnership di-
stributiveo conle gestionidi asset classche
non gestiamo direttamente in casa». Per
I'ad, il gruppo non dovrebbe «fare grosse
acquisizioni fuori dall’Italia ma piuttosto
joint-venture leggere». E non c¢’e solo I'Eu-

ropa, all'orizzonte. «Crediamo nei Paesi
emergenti come la Turchia, con grande
potenziale», ha spiegato Giuliani. «In Cina
cisono flussi di risparmio erratici e imma-
turi. Interessanti anche la Francia o I'Est
europeo, dove potrebbero esserci possibi-
lita di spin off». Parlando della crisi del ri-
sparmio Giuliani ha detto che «il 90% del
sisterna distributivo & in mano alle banche
e per mantenerle paghiamo un “costo so-
ciale” legato al numero di dipendenti. Per
farci pagare meno le banche dovrebbero
fare tagli pesanti agli organici, allestrutture
di controllo. Buona parte dei dipendenti
non servonoma “lipaga” il risparmiatore».
Il gruppo Azimut negli ultimi 5 anni ha vi-
sto pit1 che raddoppiare i suoi numeri. Le
masse gestite sono passate da circa 6 a 15
miliardi di euro. I clienti da 97mila a
150mila, igestorida10acirca30eiteamdi
gestione da uno a quattro sia in Italia che
all’estero.
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